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Intesa, Bper
e Homepal
per I'agenzia
del futuro

Immobiliare

Le banche nel capitale
della proptech, al49e 17%
Lacalamita presidente

Laura Cavestri
MILANO

Creare un operatore capace di
muoversi su tutto il mercato ita-
liano, forte della complementarita
dei modelli di servizio di Intesa
Sanpaolo Casa ediHomepal e che,
facendo leva sulle reti di Intesa
Sanpaolo e Bper, possa soddisfare
le esigenze di compravendita im-
mobiliare — residenziale eretail -
attraversoiservizi tecnologici del-
la proptech e I’esperienza e pre-
senza fisica dei consulenti delle
banche nelle principali citta.
Nasce su queste premesse la
partnership tra Intesa Sanpaolo, la
protech del Real Estate Homepal
e Bper Banca, conl’obiettivo diva-
lorizzare e sviluppare le attivita
nelreal estate, settoreincuile so-
cietd hanno concluso circa 1omila
transazioni di compravenditaim-
mobiliare dallancio.
L’operazione si realizzera at-
traversoil conferimento, da parte
di Intesa Sanpaolo, della parteci-
pazione del100% dilntesa Sanpa-
olo Casa ela successivaincorpora-
zione in Homepal.
Aseguitodell’operazione, Inte-
sa Sanpaolo partecipera al capitale
di Homepal con una quota del
49%; il restante capitale sara dete-

&

L'investimento
iniziale dei due
istituti sara pari
complessivamente
a 15 milioni di euro

nuto peril 34% dagli attualisocidi
Homepal e peril17% daBper Ban-
ca.Laguidadellasocieta sara affi-
data ad Andrea Lacalamita, gia
presidente di Homepal.
L’investimento iniziale dei

due istituti di credito sara pari
complessivamente a 15 milioni
di euro, per potenziare servizie
comunicazione.

La nuova realta beneficera
dell’esperienza nata dalla colla-
borazione tra Bper e Homepal
nell’offertaalla clientelaretail di
serviziimmobiliari gestitiin pre-
valenza online e si prefigge di
supportare attivita di altre ban-
che e reti industriali.

«Sara la prima open platform
proptech del mercatoitaliano—ha
dichiarato Stefano Barrese, re-
sponsabile Divisione Banca dei
Territori Intesa Sanpaolo —. Un
passo ulteriore verso la trasfor-
mazione digitale prevista nel Pia-
no di Impresa 2022-2025».

«Ilmodello dibusiness — sotto-
linea Andrea Lacalamita, presi-
dente di Homepal —combinera
agenti immobiliari di grande
esperienza, agenzie nelle migliori
citta italiane con posizione pre-
mium (Milano, Roma, Torino, Pa-
dova, Genova, Firenze, Bologna e
Padova, cui seguiranno ulteriori
aperture) e tecnologia, rendendo-
ci competitivi conimodelli pitiin-
novativi a livello internazionale.
Saremo I'unico operatore che ab-
bina una importante presenza fi-
sica alla capacita di concludere
transazioniimmobiliariin qualsi-
asi citta in Italia».

«Lanascita di questa partner-
ship con Intesa Sanpaolo e Ho-
mepal rappresenta per Bper—ha
concluso Gian Luca Santi, vice di-
rettore generale e chief financial
officerdiBper Banca — conferma
la valorizzazione della scelta
strategica di competere nel mer-
cato dei serviziimmobiliari attra-
Verso un posizionamento inno-
vativo e omnicanale».
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